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DE ROODE SCHUUR, NIJKERK

De Roode Schuur in Nijkerk
zoekt nadrukkelijk naar de
grenzen van het zalencentrum
in 2010. De oplossing: veel
sferen, een goed restaurant

e houten vloer blijkt een tapijt. Er staat
letterlijk een paard in de lobby, met
(nota bene) een schemerlamp op zijn
hoofd. De receptie heeft een knop

waarmee het personeel de tweeper-
soonsjacuzzi in de bruidssuite alvast kan laten
vollopen als het bruidspaar het feest afsluit.

Het is een aantal gimmicks dat de argeloze hore-
cakenner niet moet afleiden van het totaal. Im-
mers, wie vanaf nul een nieuwe invulling moet
geven aan een zalencentrum, zou best eens kun-
nen uitkomen bij De Roode Schuur in Nijkerk. In
de regio een bekende trouwlocatie, maar sinds
de nieuwbouw en restyling behept met een forse
portie ambitie op de zakelijke markt.

De Roode Schuur ligt in de Bible Belt, het deel van
Nederland dat streng christelijk leeft. Voor de
horeca een zegen, want er wordt veel getrouwd.
General manager Shaun Broers: ,,De bruiloften
vormen een goed fundament onder de omzetvan
het bedrijf. Voor 2010 hebben wij er al 120 in de
boeken staan en voor 2011 ook al een flink aan-

en daaraan vastgeplakt
een viersterrenhotel.

Voor 2010 heeft De Roode Schuur
al £€720.000,- aan bruiloften in

de boeken staan. Op de foto
Arjan van de Pol (1), Els Willemse
en Shaun Broers.

tal.” Volgens hem kan De Roode Schuur rekenen
op een gemiddelde omzet van €6000,- per brui-
loft. Op die manier is de eerste €720.000,- in 2010
al binnen, en daar komen dan de omzet van het
restaurant en het hotel nog bij.

NIEUW LEVEN

Die basisomzet haalde De Roode Schuur vroeger
uit vier zalen en een restaurant. In 2005 namen
de huidige eigenaren het over (zie kader pagina
18: De ondernemers). Zij kregen een bouwver-
gunning voor een (kleinschalig) hotel. Dat was
het startschot om ook het zalencentrum nieuw
leven in te blazen. Ruwweg gebeurde dat in twee
fases. In de eerste fase werd het bestaande com-
plex gerestyled, aansluitend werd een nieuw-
bouw viersterrenhotel neergezet.

Het hotel, de vier feestzalen, de vergaderzaal en
het restaurant werden aan elkaar geknoopt in
één concept. Daarvoor werd imagodeskundige
en ontwerper Els Willemse (SomethingELS) aan-
getrokken. Aansluitend bij de regio koos zij voor
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een combinatie van landelijke, ambachtelijke en
traditionele aspecten. Alles verwijst naar een
schuur in de weilanden, maar wel met een vette,
trendy knipoog. Zo is er wandbekleding van
boomstammetjes, lampenkappen van schapen-
vacht en een tapijt van veldbloemen, en op het
behang in restaurant Meadows vliegen kool-
meesjes en puttertjes rond. Alles ademt een tik-
keltje vervreemding, geméleerd met mooie chic.
En dan is er natuurlijk dat paard met een lam-
penkap op zijn hoofd! Els Willemse ontwierp
overigens eerder ook het concept voor De Spar-
renhorst, nu een NH-hotel.

Nadat alles onder één concept was gebracht,
begon in 2009 de bouw van het hotel met 36 ka-
mers en twee bruidssuites. De investering in de
bestaande accommodatie en nieuwbouw van het
hotel bedraagt zo'n €6 miljoen, inclusief hetvast-
goed. Dat is een forse som geld. Omgerekend per
hotelkamer ruim €150.000,-. Volgens kenners
zou een investering van maximaal €100.000,- per
kamer meer geéigend zijn voor dit gebied.
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De Roode Schuur

Oude Barnaveldsewez 98, Nijkerk
(033) 246 1602

WA er huur.nl
zalencenirum, restaurant en hoted
november 2009 (hotel).

het complex is aangekocht

in 2005 en in 2008 gerestyled

19 fulltimers en 30 parttimers
€6 miljoen

MEDEWERKERS
INVESTERING
OMIET 2010

{VERWACHT) €2.5 miljoen

Hoe dan ook, het geld moet worden terugver-
diend. Daarvoor is een aantal slimmigheidjes in-
gebowwd. Zo hebben de vier zalen elk hun eigen
sfeer. De ene zaal leent zich goed voor bruilofren,
mer een fraaie kroonluchter en cen rozentapijt
aan de wanden. In een aanpalende zaal, De Jache-
huat, kam *indoor worden gebarbecued. Een der-
de zaal is prima geschikt voor de buurvrouw die
vijftig is geworden en een feestje wil geven. Voor

markt. Broers: ., Die bewerken wij heel actief. |
tedere laatste donderdag van de maand hebben
wij bijvoorbeeld een Business Borrel, met drank-

jes en hapjesvan het huis. Dat trekt snel tegen de
honderd man. Mool meegenomen is dat zij daar-
na blijven eten. Belangrijker is dat zij de locatie
leren kennen.”

Dichtbij de industriete rreinen van Amersfoort en
Barneveld ligt ook daar een potentieel aantrek-

DE ONDERMEMERS

MAMEN  Arjan'van de Pol, Peter-Paul Zand-
bergen en.Shaun Broers (genaral
manager)

Van de Pol zit in horecavastgoed en
heeft een goedlopend eefcafé in Bar-
neveld (De Gribus). Zandbergan heeft
Zijn geld verdiend in de vieessectar
(eigenaar Jan Zandbergen). Iij kopen
D Reode Schour in 2006 uit een fail-
liszement. De kosten lagen te hoog,
maar de basisomzet (broiloften) was
er wel, bovendien lag de mogefijiheid
van een hotel in het verschiet, De
samenwerking met Elz Willemsa
beviel zo goed dat oif inmiddels
gedriean participeren in een nieuw
project: een horeca-accommodatie bij
het prastigieuze villa- en golfresort
Harderwald (bij Harderwijk).

ACHTERGROND

kelijke markt. De vergaderzolder - in fraaie blau-
we tinten en pal onder het dak - ¢n restaurant
Meadows zijn daarnvoor de trekkers, maar ook
de zalen zijn bijzonder geschike voor bedrijfs-
presentaties en -feesten.

Fraai is ook het terras met een gigantische para-
sol van 14 meter Jang en met twee keer § meter
uitval naar beide kanten. Daarmee wordt het 140
m® tellende terras in één keer overdekt. Het terras

de jongeren is er cen fraai uit-
gelichte  loungesetting  annex
swingzaal: The Club.

Alle vier de zalen hebben een
eigen entree. Daardoor kan wor-
den geschakeld. Een bruiloft kan
zleh in één of meerdere zalen
afspelen. Ook twee bruiloften te-
gelijkertijd met gescheiden stro-
men van feestgangers is moge-
lijk. Met twee bruidssuites mike
het hotel daar alvast op. Broers:
<Brutloften zijn een behoorlijk
crisisbestendige business.”

ZAKELJK

Dre zalen legden de basis, Het res-
taurant Meadows borduurt daar-
op voort. Het ademt het voorjaar
in lichr, kleur
gebruik: het groen van gras, het
paars van klaver en het geel van
paardenbloemen, Meadows IS

en  materiaal-

ook een belangrijlke aanget om
die tweede stroom klanten bin-
nen te krijgen: de ‘zakelijke

DE KRACHT VAN DE ROODE SCHUUR

EEN CONCEPT

be Roeode Schuurwil het goede van het boerenland witstralen. Dat komt terug
in bouwstijl en inrichting en op de menukaart. Daarop staat bijvoorbeeid het
dessert "Oud-Hollands Snoepgoed': créme brilée van hopjes, bavaroise van
trekdrop en parfait van kaneelkussentjes.

VERRASSING EM ONDERSCHEIDEND VERMOGEN

Her thema mag oubollig lijken, het is wel veilig. En het krijgt e¢n twist. Foto-
realistische vioerbedekking: cen boerse plankenvioer blijkt een tapijt. Het
Niet Storen-bordje in het hotel is een paar klompen dat buiten moet worden
gezet, er staal een paard in de gang en gen schaapin éénvan de kamertypes.

OPSCHALEN

De zalen hebben een eigen entree en sfeer. In theorie kunnen dus vier feesten
invier sferen worden gevierd. Bovendien kunnen twee bruiloften tegelijkertijd
en separaat plaatsvinden, Het hotel speelt hierop in met rwee bruidssuites.

DE BUITENRUIMTE

Het terras is groot en geintegreerd in de omgeving. Aantrekkelijkvoor zakelij-
ke marke en toeristen. Ook de beplanting hoon bij de regio: zo'n 4ooo rodo-
dendrons. Als die in bloei staan, vormen ze een moai decor voor bruidsfoto’s,

trekt bovendien langstrekkende
toeristén in de zomer. Broers:
+Het klompenpad, een wandel-
route over boerenland, loopt pal
over onge parkeerplaats.”

KROON

Het viersterrenhotel is de kroon
op dit alles. Het moet onderdak
bieden aan bruidsparen met hun
feestgangers, maar mikt bewust
ook op de markt van zakelijke rei:
zigers. Veel bedrijven in de ompe-
ving hebben De Roode Schuur
ontdekt ais locatie om hun gas-
ten onder te brengen. Het hotel
is niet al te groot: dat maake niet
alleen wullen gemakkelijker, het
is ook de intleme tegenhanger
van veel ‘slaapfabricken’ langs de
snielweg, aldus Broers.

De kosten van eéxploitatie zijn
echter relatief hoog bij z0'n klein
hotel. De receptiefunctie wordt
dan ook vooralsnog in het restau-
rant vormgegeven. B



